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Polska nie dogoni juz zaawansowania technologicznego

europejskich zaktadéw CLT. Nie mamy takich pieniedzy ani

surowca swierkowego. Juz dzi$ powinnismy wyprzedzié¢

myslenie o sposobie budowania budynkéw kubaturowych

zdrewna. Potrzebujemy biznesowych wizjoneréw i innowacji

oraz odczarowania ztego wizerunku sosny jako materiatu

konstrukcyjnego - oto gtéwne wnioski z ,Narady o Drewnie”,

ktéra odbyta sie 2 kwietnia w Jachrance.

WNIOSEK PIERWSZY:
SWIERKA WKROTCE
ZABRAKNIE

Budownictwo drewniane opiera sie dzi$
gtéwnie na swierku, czy to w postaci tar-
cicy konstrukcyjnej, KVH, czy ptyt CLT.
Materiaty te importujemy ze Skandynawii,
Niemiec i Austrii. Dlaczego? Bo te kraje
skutecznie wypromowaty $wierk, depre-
cjonujac sosne jako ,brzydka” i ,mniej
wytrzymata konstrukcyjnie”, co jest nie-
zgodne z badaniami naukowymi. Juz wia-
domo, ze w obliczu zmian klimatycznych
$wierka bedzie w Europie coraz mniej,
pozostanie na terenach gérzystychi prze-
sunie sie na pétnoc kontynentu.

- W Polsce perspektywy dla Swierka sa
niepewne - zaznaczyt Jan Tabor z Biura
Urzadzania Lasu i Geodezji Le$nej podczas
pierwszej ,Narady o Drewnie”. - Mielismy
dos¢ duze zasoby swierka w pétnocno-za-
chodniej Polsce, jako spuscizne po przed-
wojennych gospodarzach, ale potezna
gradacja kornika w XXI w. zniszczyta znacz
ng czes$é tych drzewostanow. Nastgpit

wyrzut sortymentéw swierkowych na
rynku, a nawet zmiany w marketingu LP,
by to drewno zagospodarowac. Teraz sy-
tuacja sie zatrzymata i poziom podazy
Swierka spadt do kilku procent, zwtaszcza
w przypadku starszych drzewostanéw.
Podaz swierka w gérach wystarczy nam
na kilka lat, ale koszty jego pozyskania
i jakos$¢ w sensie technicznym beda po-
zostawiaty wiele do zyczenia.

Sosna podobnie jak swierk jest gatunkiem
borealnym i zmiany klimatyczne jej nie
stuza. Moze nie tak silnie jak $wierkowi,
ale na zyznych siedliskach bedzie za-
mierac, m.in. z powodu suszy i ekspans;ji
jemioty - wynika z najnowszych badan.
- Obecnie sosna stanowi 60-70% drze-
wostanow i przy zatozeniu przebudowy
zyznych siedlisk w kierunku gatunkow
lisciastych przez te kilkadziesiat lat podaz
sosny jest zapewniona, i tow duzych
ilosciach, m.in. ze wzgledu na skracanie
wiekow rebnosci, stosowanie rebni cze-
$ciowych na przebudowywanych tere-
nach - ttumaczyt Jan Tabor. - Oczywiscie,

procz czynnikow klimatycznych wptyw
na podaz drewna maja tez czynniki po-
lityczne, takie jak moratorium. Czynniki
te trudniej przewidzie¢ i tworzy¢ na ich
podstawie modele. Inaczej jest w przy-
padku zmian klimatycznych, ktére sg ba-
dane naukowo.

Wyznaczenie 2% starolaséw (co sta-
nowi 150 tys. hadrzewostanow reb-
nych), wcigz podtrzymywane moratorium
oraz propozycja wytaczenia 17% laséw
z Laséw Panistwowych poprzez tworze-
nie 1500 rezerwatéw juz bedzie miato
duzy wptyw na podaz surowca drzew-
nego ogbtem.

T ew

Tabor

Wytaczenie 20% laséw nie ogra-
niczy podazy masy drewna o 20%,
lecz nawet 0 40%, poniewaz wy-
taczone zostang lasy rebne, bli-
skorebne i przesztorebne, czyli te,
ktdre daja najwieksza mase. Zwiek-
szy sie natomiast podaz drewna
Sredniowymiarowego z trzebiezy,
ciec¢ przerzedzajacych’.
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Proces ograniczenia podazy drewna be-
dziemy obserwowac w catej Europie, cho¢
sg kraje, ktére sie temu mocno sprzeci-
wiajg, m.in. Finlandia i Austria.

WNIOSEK DRUGI:
AKTUALNY EUROKOD

5 DEPRECJONUJE SOSNE

- Polska sosna stoi, a budownictwo polskie
swierkiem stoi, czy to nie dziwne? - pytat

dr hab. Janusz Broll z Politechniki Slaskiej.

- Powinnismy o sosnie méwi¢ lepiej. We-
dtug mnie aktualna norma Eurokod 5 nie
doszacowata nos$nosci poprzecznej sosny
na Sciskanie. Z badan, ktére prowadze,
sosna w tym aspekcie wypada zdecydo-
wanie lepiej niz $wierk, a w klasie C24
(standard tarcicy konstrukcyjnej)
mamy te samg wytrzymatosé
sosny i Swierka. W naszych
badaniach nosnosc panelu
Swierkowego (w catosci ze
Swierku) wynosita 100, a no-
$nos¢ takiego samego panelu,

»

zymon Karwowski

gdzie tylko elementy poprzeczne byty
zsosny -160.

Gdzie zatem lezy problem? W certyfi-
kacji drewna i europejskich normach,
przy opracowywaniu ktérych Polacy
powinni dziata¢ bardziej aktywnie, by
przywrécic¢ sosnie nalezne jej miejsce
w budownictwie.

WNIOSEK TRZECI: SOSNA
MA StABY PR, WIEC JEST
TANSZA

Obecnie produkty sosnowe dla budow-
nictwa nie przekonuja klientéw aspektami
technicznymi, ale nizsza cena, a architek-
ci sugeruja sie wygladem i wieloletnig
promocja swierka przez zagraniczne
firmy. O domach drewnianych moéwi sie
,skandynawskie”, a jak skandynawskie -
to tylko ze skandynawskiego swierka.
- O tym, co my zastosujemy w konstruk-
cji, decyduje klient - méwi Waldemar
Myslinski z firmy Jagram Pro. - Ja osobi-
$cie mam ogromny problem, by przekonac

klienta o przewadze sosny nad swierkiem.
Sosna w wielu miejscach konstrukcji za-
chowuije sie lepiej niz $wierk, bo jest moc-
niejsza, lepiej sie impregnuje, ale niestety
przegrywa wizualnie ze $wierkiem czy
modrzewiem.

Szymon Karwowski reprezentujacy
tartak Sylva w Wielu, gdzie przeciera-
ne jest 300 tys. m*® drewna sosnowego,
wskazuje, ze sosna jest mniej optacalna
w produkgji:

- 50% tarcicy impregnujemy w klasie
IV i pewne dlatego jest to sosna, a nie
swierk. Jednak optacalnos¢ produk-
cji sosnowej jest mniejsza, bo jej cena,
ktdra akceptuje klient, musi by¢ nizsza
niz $wierka - ttumaczyt. - Dlaczego?
Wtasnie z powodu tych aspektéow wi-
zualnych, ktérymi kieruja sie architekci
i inwestorzy, czyli zéttego koloru czy
sekéw. Klienci sg w stanie zaakcepto-
wac sosne zamiast swierka tylko tam,
gdzie bedzie ona niewidoczna - puen-
tuje Szymon Karwowski.

- Mamy laboratorium, w ktérym badamy
drewno sosnowe, i potwierdzam, Ze sosna
ma lepsze parametry niz drewno $wier-
kowe - méwit Barttomiej Krupa z An-
drewex Construction. - Uzyskanie deski
w klasie C30 w drewnie sosnowym nie
stanowi wielkiego problemu, a w Swierku
tak. Tymczasem zeby jg sprzedac, musimy
proponowac odpowiednie rabaty wobec
oferty na ten sam produkt ze swierka.
Jesli Lasy Panstwowe wiedza juz dzis, ze
ich gtéwnym produktem nadal bedzie
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sosna, to powinny ja promowac jako nasz
lokalny budulec, bo jest tego warta. Obec-
nie kwestia promoc;ji jest catkowicie po-
zostawiona producentom drewna.

- Mamy w tym dziesiecioletnie op6znie-
nie, bo juz dekade temu widzielismy, jak
intensywnie dziatajg w tym zakresie nasi
sgsiedzi - méwi Piotr Poziomski. - Nadal
nie odrobilismy tej lekcji i mamy dzis tego
konsekwencje, bo musimy ttumaczy¢ spo-
teczenstwu tak podstawowe rzeczy jak
to, ze zréwnowazona gospodarka le$na
nie szkodzi przyrodzie.

- Producenci staraja sie byc elastyczni
cenowo, ale to klient jest najbardziej ela-
styczny, bo kupuje pod wptywem chwiili,
emocji czy aktualnej mody - moéwiJacek
Kulis zB4Wood. - | tu jest nasza ogromna
rola, by zacza¢ wspieraé wyroby z sosny,
kreowac na nie popyt i oczarowac klienta
nie tylko cenga i jakoscia, ale tez wiedza
techniczna. Jesli juz wykreujemy popyt
i potrzebe na drewno konstrukcyjne
z sosny, musimy by¢ gotowi, by je dostar-
czy¢ bez zbednej zwtoki, w oczekiwanych
ilosciach, jakosci, z niezbednymi certyfi-
katami. Nad tym juz trzeba pracowac.

- Zaczelismy piec lat temu edukowac
klientow w zakresie drewna sosnowego,
bo wéwczas wielu z nich nie miato pojecia,
ze moze by¢ drewno BSH z sosny - méwi
Szymon Karwowski. - Moge potwierdzi¢,
ze promocja przez edukacje dziata i po-
winna by¢ realizowana na szeroka skale.

WNIOSEK CZWARTY:
WYGRYWAC MOZNA
EFEKTYWNOSCIA
PRZEROBU DREWNA

Analizujac inwestycje realizowane w ostat-
nich latach w Polsce, widzimy, ze w po-
réwnaniu z Austria, Szwecja, Niemcami,
Czechami czy krajami battyckimi brakuje
nam odwaznych inwestycji w czotowe
technologie (CLT, KVH, BSH), a mniej-
sze tartaki nie podnosza efektywnosci
na wzor zagranicznych. W polskich tar-
takach, nawet tych o duzej wydajnosci,
dominuje produkcja palet i programu
ogrodowego. Produkcja certyfikowanej
tarcicy konstrukcyjnej czy drewna klejo-
nego KVH, BSH i CLT dlabudownictwa
jest niszowa.

Michat

Budnicki

Stora Enso Wood Products w Murowie

W Czechach po gérce podazowej
drewna na rynku jest mniej. Ma to
negatywny wptyw na rynek, ale
Czesi wyciagneli z tej sytuacji wnio-
ski i dokonali inwestycji w technolo-
gie efektywnego wykorzystywania
surowca. W walce konkurencyjnej
na rynku europejskim, w ktérym
maleje podaz i ro$nie cena surow-
ca, a jego jakosc sie ostabia, efek-
tywnosc bedzie kluczowa i polskim
tartakom ciezko bedzie sprostac tej
rywalizacji”.

Bartosz Wojcieszkiewicz z Hasslacher
Norica Timber z Austrii zauwaza, ze w ob-
liczu tak wielu czynnikéw wptywajacych
na zmiany podazy drewna, sktadu ga-
tunkéw czy wymiardw dostepnych ktéd
trzeba podejmowac odwazne decyzje
wyprzedzajace te zmiany.

- My juz kilka lat temu uwzglednilismy
koniecznos¢ stosowania drewna liscia-
stego w klejeniu CLT. Wyprodukowalismy
juz takie ptyty i mamy dla nich certyfi-
kat. Bierzemy pod uwage koniecznos¢
korzystania z sosny i co jakis czas takze
z niej produkujemy. Mamy tez technologie
pozwalajace przecierac ktody o Sredni-
cy 900 mm, podczas gdy inni juz dawno
przestawili sie na standardowe frezotraki
dla ograniczonych srednic. | tym wygry-
wamy konkurencje np. ze Skandynawia.
Mamy dzi$ bardzo duzo zapytan o KVH
o duzych przekrojach.

Zaznaczatez, ze efektywne zarzadzanie
surowcem w przemysle drzewnym to
umiejetne faczenie réznych nowoczesnych
produkgji, najlepiej w bliskiej lokalizacji.

=
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Wojcieszkiewicz

,Zeby dzi$ wejs¢é w rynek produkgji
CLT, trzeba najpierw mie¢ wysoko-
wydajny, dobrze zorganizowany
tartak i przy nim rozwija¢ produkcje
drewna klejonego KVH czy BSH.
| wszystko to zamknac¢ jeszcze za-
gospodarowaniem pozostatosci
w warstwach srodkowych CLT, pod-
czas gdy wielu wciaz robi z tego pa-
lety czy po prostu spala w piecu”.

Paulius Miléius z UAB Natura Consulta
podkresla, ze badania realizowane na Li-
twie wykazaty, iz najbardziej efektywne
wykorzystanie drewna osiaga sie poprzez
potaczenie produkcji LVL (skrawanie
obwodowe ktéd), a nastepnie produkcje
ptyt wiérowych z produktéw ubocznych
w tej samej lokalizacji. Przetestowano te
formute, budujac takie fabryki na Litwie.
- Produkcja jest praktycznie bezodpado-
wa, a produkty wysokomarzowe - dodaje.

WNIOSEK PIATY: TRZEBA
BEDZIE UZYSKAC DREWNO
KONSTRUKCYJNE
ZMNIEJSZYCH KtOD

Jesli UE zmierza w kierunku budowa-
nia budynkow kubaturowych z drewna,
a nie tylko jednorodzinnych szkieleto-
wych, to musimy sie nastawic¢ na klejenie
belek o wiekszych przekrojach i rozpie-
tosciach, takich jak glulam, KVH i BSH.
Do tego wymagana jest wiedza, tech-
nologia i specjalne uprawnienia, ktére
w Polsce ma tylko kilka firm. Globalny
rynek CLT rosnie w tempie ponad 10%
rocznie i wedtug prognoz moze osig-
gna¢ wartos¢ 2 mld USD do 2030 r. Polski
przemyst moze uderzyc sie w piersi, ze
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nie inwestowat w technologie CLT. Dzi$
europejski potencjat tego produktu to
ok. 2 mln m?, a skupiony jest praktycz-
nie w krajach DACH oraz Skandynawii.
Uczestnicy ,Narady o Drewnie” uwaza-
ja jednak, ze juz za p6éZno, by doganiac
20-letnie op6Znienie we wprowadza-
niu tych technologii w Polsce. Nalezy
ten etap przeskoczy¢ i mysle¢ o czyms,
co lepiej odpowie na obecne wyzwania
zwigzane z podaza surowca.

Barttomiej
Krupa

Andrewex Construction

,Profesor Socha przewiduje, ze
drzewostany beda coraz mtod-
sze, a BULIGL méwi, ze zwiekszy
sie ilos¢ ciec sanitarnych, bo to nie
jest drewno konstrukcyjne. Oczy-
wiscie, mozemy myslec o klejeniu
drewna nawet blokowym, ale pa-
mietajmy, ze im wiecej drewna prze-
twarzamy, modyfikujemy i kleimy,
tym bardziej zwieksza sie jego koszt
i spada konkurencyjnosé. Z jednego
metra szesciennego dobrej jako-
Sci tarcicy w C klasie otrzymujemy
0,7 m?® belki klejonej. Czy techno-
logia klejenia pozwali nam wyko-
rzystywac drewno gorszej jakosci
o mniejszych przekrojach, by pro-
dukowac drewno konstrukcyjne?
Na najblizsze lata to jest nasz naj-
wiekszy problem i wyzwanie dla
przemystu oraz nauki’”.

WNIOSEK SZOSTY:
PRODUKCJA CLT | BSH NIE
MA DZIS W POLSCE SZANS.
TO PROBLEM SKALI

- Rocznie produkujemy okoto 7 tys. m®
klejonki i nawet gdybysmy zsumowali to
z innymi producentami z Polski, takimi jak
Andrewex Construction, KB czy Stora
Enso w Murowie, to tacznie nie kleimy tyle,
ile jeden $redni gracz w Austrii - méwit
Waldemar Myslinski z Jagram-Pro.

- Wyobrazmy sobie, ze w Polsce naj-
wiekszym producentem KVH jest KB
w Rytlu, ale on produkuje miesiecznie

tyle, ile niemiecki Ante-Holz wytwarza
dziennie - méwi ktukasz Tomaszewski
z firmy Minda. - To kwestia skali produk-
cji, ktéra przektada sie na amortyzacje
i zwrot z inwestycji.

Aby w Polsce optacata sie produkcja CLT
czy BSH, musi ona by¢ realizowana na
duza skale, co wymaga milionéw euro
na inwestycje. Ostatnia inwestycja Mayr
Melnhof w Loeben powstata kosztem
170 min euro.

- Produkcja prostych belek konstrukcyj-
nych BSH w Austrii i Niemczech odbywa
sie w fabrykach pracujacych w trybie
trzyzmianowym przez siedem dni w ty-
godniu, co pozwala osiggnac wydajnos¢
100-150 tys. m® rocznie. W Polsce pro-
dukcji BSH na taka skale nie ma - doda-
je. - Zeby stworzy¢ zaktad produkujacy
BSH czy CLT, konkurencyjny wobec au-
striackich lub niemieckich, musiatby on
od razu startowac z poziomu 100 tys. m®
rocznie, by te produkcje zoptymalizowaé
i rozpocza¢ sprzedaz wyrobu w konku-
rencyjnej cenie.

- Budujemy modutowo w szkielecie drew-
nianym opartym na KVH i surowiec kupu-
jemy gtéwnie z Austrii, czasem z Niemiec
lub Szwecji - méwi Tomasz Balcerowski
z Ekoinbud. - Mielismy taki okres, gdy
naszym podstawowym dostawcg byta
polska Grupa Burkietowicz. Jednak firma
ta wycofata sie z produkcji KVH, prawdo-
podobnie nie wytrzymujac presji cenowej
graczy o znacznie wiekszej skali produk-
cji. JesteSmy wiec zdani na to, by impor-
towad surowce z zagranicy, bo w Polsce
nie mamy od kogo kupowac.

- Obecne zasady sprzedazy drewnaw Pol
sce nie pozwalajg wejs¢ w te skale komus,
kto nie ma historii zakupéw, zatem je-
dynym rozwigzaniem dla nowego gra-
cza jest akwizycja istniejacego tartaku
z dobrg baza surowcowa - méwi Jacek
Kulis zB4Wood. - Ale i to nie wystarczy,
bo nawet wieloletni klient Laséw Paristwo-
wych nie otrzyma wsparcia kredytowego
instytucji finansowych bez gwarancji na
poziomie rzadowym odnosnie do dostaw
drewna na tak duza skale, wiec nie zaryzy-
kuje takiej inwestycji. Dzi$ rynek surowca
jest bardzo dynamiczny i trudny do prze-
widzenia nawet w perspektywie roku.

RYNEK DREWNA

WNIOSEK SIODMY: SLABY
POPYT WEWNETRZNY
WYMAGA STYMULACIJI

Waldemar

Myslinski

L,Aby uruchomic¢ w Polsce produkcje
CLT, potrzebny jest najpierw lokalny
popyt, ktérego jeszcze nie mamy.
CLT jako produkt ekologiczny musi
by¢ wykorzystywany lokalnie na ro-
dzimym rynku, a nie transportowany
na dalekie odlegtosci, a jesli stworzy
sie w Polsce fabryka o wydajnosci
100 tys. m?, to eksport nawet 70%
bytby nieuchronny”.

- Inwestycja w CLT w Polsce musiataby
wyjs$¢ z zatozenia, ze nie moze byc¢ to
poziom produkcji 10 tys. m3, lecz przy-
najmniej 40-50 tys. m3. | taka produkcja
moze sie optacac, bo obecnie w cenie
sprowadzenia CLT z Austrii az 40% to
sg koszty transportu - méwi Szymon
Karwowski. - Osobng kwestig pozosta-
je jeszcze staby popyt wewnetrzny. My
planujemy inwestycje w BSH na pozio-
mie 60 tys. m® rocznie, ktéra miataby by¢
realizowana w ciagu dwéch lat. Bytaby
to najwieksza tego typu linia w Polsce.
To, co nas zniecheca, to zasady zakupu
drewna w Polsce i niepewnosc podazy.
Czy zatem dalej bedziemy bazowac na pro-
duktach z austriacka etykietg? Tak moze
by¢, cho¢ ogniwa realizacji budynkéw
z CLT przecza zasadzie proekologicznej
lokalnosci i skracania taricucha dostaw.
Austriacka firma kupuje drewno okragte
z Polski, produkuje z niego CLT, ktére wy-
syta do zaktadu prefabrykacji w Polsce,
a nastepnie gotowe moduty z Polski sa
znéw eksportowane na place budowy do
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Niderlandéw. Jest to paradoks, ktéry ge-
neruje CO,, zamiast go pochtaniac, i takie
paradoksy nalezy wyklucza¢, bo moga by¢
wykorzystane przeciwko branzy.

WNIOSEK OSMY:
PREFERENCJE RZADOWE
DLA DREWNA MUSZA IS¢

W PARZE Z JEGO LOKALNA
PODAZA

Musimy przestawi¢ budownictwo na
nowoczesne prefabrykaty drewniane,
w przeciwnym razie w ciggu 40 lat bu-
downictwo wyemituje 415 gigaton CO,,
do atmosfery. Wiele krajéw europejskich,
m.in. Austria, Niemcy i Czechy, wpisato
w ostatnich latach do swoich strategii
preferencje dla technologii drewnia-
nych w budynkach uzytecznosci publicz-
nej. O takie wsparcie walczymy obecnie
réwniez w Polsce, a Ministerstwo Roz-
woju i Technologii opracowuje strategie
dla przemystu drzewnego. Czy na takiej
polityce skorzystaja polscy producenci
drewna? Raczej nie. Obiekty by¢ moze
beda budowac polskie zaktady prefabry-
kacji, ale na bazie zagranicznej tarcicy
i drewna klejonego.

WNIOSEK DZIEWIATY: ZBYT
SWOBODNE PODEJSCIE DO
JAKOSCI, BRAK NORM
Producenci doméw drewnianych ttuma-
cza swoje preferencje wobec skandy-
nawskiej tarcicy czy niemieckiego KVH
kwestiami jakosci.

- Wielu polskich dostawcéw ma wcigz
dos¢ swobodne podejscie donorm, to-
lerancji wymiarowych, wilgotnosci czy
impregnacji drewna i to sg kwestie, ktére
trzeba jeszcze poprawié wstosunku do
standardoéw obstugi klienta przez za-
graniczne firmy - uwaza Marek Beska
ze Stowarzyszenia Energooszczedne
Domy Gotowe.

Preferencja dla zagranicznych dostaw-
céw wynika tez zzaawansowanych
technologii, oferowanych dtugosci czy
przekrojéw drewna niedostepnych w Pol-
sce. Mamy kilku producentéw wysokiej
jakosci drewna konstrukcyjnego w Pol-
sce, ale ich liczba jest niewystarczajaca
dla potrzeb naszego rynku.

Fabryka MOD21 prefabrykuje moduty
pod Toruniem, ale 90% z nich trafia na
rynek niemiecki.

- Niemiecki rynek budowlany jest dos¢
specyficzny pod wzgledem réznych norm
i certyfikatéw, ktére sg bardzo lokal-
ne. Stad korzystamy praktycznie tylko
zdrewna CLT i KVH wyprodukowanego
w Austrii i Niemczech, bo te produkty
maja przetarte sciezki formalne zwia-
zane ze spetnieniem niemieckich prze-
piséw. Niestety nasze polskie produkty,
nawet tarcica, nie sa w stanie przebic sie
przez dos¢ skomplikowane i czesto dla
nas niejasne wymagania - méwit przed-
stawiciel MOD21.

WNIOSEK DZIESIATY:
PROTEKCJONIZM ZASTAPIEA
PROKLIMATYCZNA
LOKALNOSC
Choc Polska funkcjonuje w ramach wspol
nego rynku europejskiego, to coraz cze-
$ciej zderzamy sie w branzy drzewnej
z zasadg ,najpierw klient lokalny, potem
eksport”. Jest ona wyraznie wpisana
w strategie producentéw CLT
r\ w Austrii. Jakub Przepiorka,
; : reprezentujacy w Polsce
g, Mayr Melnhof, wspomina,
ze w czasach, gdy popyt
na CLT w Austrii byt wyz-
szy niz podaz, bardzo trud-
no byto naméwic tamtejszych
producentéw, by realizowali zaméwienia
z Polski. Podobnie jest z mozliwoscig za-
kupu drewna okragtego od niemieckiego
le$nika.
- Dopiero w ostatnich trzech-czterech
latach, po uruchomieniu nowych mocy
produkcyjnych i gdy popyt na rynku wy-
hamowat, pojawito sie zainteresowanie
dystrybucjg CLT w Polsce ze strony kilku
producentéw - moéwi Jakub Przepidrka.
- Wowczas zaczeliSmy stawiac pierwsze
kroki w promowaniu i szkoleniu architek-
téw z projektowania w tej technologii,
m.in. podczas Forum Holzbau Polska.
W obliczu perspektyw powrotu koniunk-
tury w budownictwie pozostaje pytanie,
czy dla Polakéw wystarczy CLT i BSH,
jesli w pierwszej kolejnosci producenci
beda zaspokajac lokalny rynek?

- Wierze, ze Polska jest dzis dla zagra-
nicznych producentéw waznym rynkiem
i coraz bardziej znaczacym odbiorca -
uwaza Tomasz Balcerowski. - Jednak
perspektywa mniejszej dostepnosci
drewna okragtego i wyzszych cen jest
niepokojaca.

- Przez ponad piec lat z rynku niemieckie-
go pozyskiwalismy modrzew - wspomina
Waldemar Myslinski. - Teraz otrzymuje-
my informacje, ze najpierw musza dostar-
czy¢ drewno na rynek rodzimy, a dopiero
nadwyzke moga nam odsprzedad.
Wspomina tez podobna sytuacje z Fin-
landii, gdzie kupuje tarcice o specjalnych
przekrojach 63 x 100:

- Pierwszy dostawca powiedziat nam,
ze najpierw musi zapewnic¢ dostawy dla
finskich meblarzy, a dopiero to co zosta-
nie sprzedaje za granice. Znalezlismy
wiec innego dostawce finskiego, ale ten
z kolei miat cennik 0 5-10% wyzszy dla
odbiorcéw z zagranicy niz dla firm lo-
kalnych - dodaje.

Producenci z niepokojem obserwuijg sy-
tuacje w USA i wprowadzanie wyzszych
cet. Jednym ze scenariuszy moze by¢
przenoszenie fabryk CLT i BSH do USA.
- Hasslacher juz kupit fabryke CLT w Ka-
nadzie, liczac na chtonny rynek ame-
rykanski. Zakonczyli$my tam wtasnie
inwestycje w linie produkcji BSH. Ta fa-
bryka z zatozenia ma obstugiwac takze
Ameryke Srodkowa, Afryke czy Austra-
lig, wiec na USA swiat sie nie konczy. Ale
niewatpliwie sytuacja jest dos¢ trud-
na - méwi Bartosz Wojcieszkiewicz.
Do tej pory USA byto postrzegane jako
stabilny, bezpieczny i otwarty rynek.
Obecnie nic nie jest pewne: ani inwe-
stycje w ztoto, dolara, ani tym bardziej
w przemyst drzewny.

»,Narada o Drewnie - jesteSmy
filarem zielonej transformacji”

z udziatem czotowych producentow
drewna i zaktadéw prefabrykacji
drewniane;j.

Odbyta sie:
2 kwietnia br. w Jachrance.

Byta wydarzeniem towarzyszacym
Forum Holzbau Polska.
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